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»»»  (Ceccato

L'azienda Ceccato e stata fondata nel 1936. In un primo momento l'azienda era
focalizzata sulla produzione di applicazioni industriali, ma nel 1938 e stato prodotti il
primo compressore a pistoni. Piu tardi la Ceccato e anche entrata nella produzione di
moto.

Oggi, Ceccato ha una clientela globale, con centri di assistenza in tutto il mondo.

La produzione Ceccato € particolarmente orientata per soddisfare le esigenze
dell'industria leggera e dei settori della produzione e assemblaggio.

Ogni giorno sviluppiamo e produciamo nuovi prodotti che sono per
le vostre esigenze, non solo di oggi ma anche di domani.

Per sapere di piu sulla nostra gamma di prodotti visitate il sito
www.ceccato.com


http://www.cp.com/

Chi siamo

R&S orientata dalle
esigenze dei clienti

Presenza globale,
Centri di assistenza locali

Oltre 145 anni
di esperienza nel R&S in azienda
settore industriale

Ampia gamma

di prodotti

Prodotti testati in

. Consegne giornaliere
laboratorio e sul campo



L a nostra Visione

Essere un partner sempre piu redditizio relativamente ai
prodotti per I'aria compressa, attrezzature per il trattamento
dell’aria e servizi professionali post-vendita.
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»  La nostra Missione

Sviluppare, produrre e offrire una gamma completa
di prodotti fino a 220 HP, per essere un leader nel
segmento dei 60 HP.

Avere una presenza globale.

Distributors :
_Worldwide

Vendere solo attraverso i canali di vendita indiretti.

Crescere e proteggere il nostro post-vendita m§ e
. . . Raliabili Intoraction
attraverso una migliore copertura e prodotti sl e

:._.;_E,,:.-.._.
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innovativi.

T e CECEATIO

Stabilire relazioni a lungo termine con i nostri clienti

e partner attraverso I'aumento della nostra quota
di clienti.

Essere un produttore altamente efficiente con
consegne rapide

Sviluppare e far crescere i nostri collaboratori
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100% Reliability

Reliahility
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Affidabilita

| nostri valori

Teamwork power Distributors
P Worldwme

Interactlon Partnership
— —CECCATO c_aeem
Interazione e Distributori in tutto il
mondo

Lavoro di Gruppo



Manutenzione

Alte Performance Collaboratori efficienti
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P
CECCATO|
Ceccato ha iniziato il suo business nel 1936 con la

produzione di forni per il pane.

1 9 3 8 Ceccato ha prodotto il suo primo
compressore
Espansione della gamma di
produzione con le Motociclette

Prima azienda ad introdurre | comp
Vite sul mercato Italiano



Dal 1976 Il gruppo Atlas Copco ha acquisito molte
aziende appartenenti al settore dei compressori ad

aria.

Preservare il marchio &€ un passo fondamentale della loro
strategia:

Differenziazione dei prodotti

Offerte globali

Identita del brand
Organizzazione dedicata
Marchio in prima linea

Competizione aperta

HMIA RIK|

GRASSAIAR ”

CREEMERS

LOMPRESSORS

PNEUMATECH’

@)

CBoiniin

Q@Hnsx

Parte del Gruppo Atlas Copco

1998

mauguiere
iR

Worthington
Crayssansac

Chicago _
Pneumatic

&7
LIUTECH

PUSKA
-
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Impianti di produzione

Dove produciamo?




Produzione di compressori a vite ad iniezione d’olio ed
essiccatori, in Italia

eIl piu grande impianto di produzione per | compressori a vite in
Italia

*ll piu grande impianto di produzione per gli essicatori a
refrigerazione nel mondo

Produzione dei comperssori a vite ad iniezione d’olio

e ad iniezione d’acqua, in Belgio

*Uno dei piu grandi stabiliomenti di produzione al o ) )
mondo Centro di distribuzione ricambi per la
spedizione in tutto il mondo,

eLa piu grande produzione di compressori a vite al . . .
Pt g P P localizzato in Belgio

mondo

sImpianto di grandi dimensioni e ingegneri
specializzati

Attivo 24 ore su 24, 7 giorni su 7, 365
giorni all’anno

Produzione dei
compressori a pistoni a
Robassomero, Italia

Produzione dei compressori a pistoni industriali,
in Austria




»  Certificazioni

Certificata presso Lloyd

ISO
1217

C€

UNI EN 1SO 9001:2000 ] UNI EN 1SO 14001
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COMPRESS A

-CATO

D 7 Centri Regionali

Business manager regionali sono localizzati per garantire la stretta
interazione con la nostra rete di distribuzione.



*100% orientati ai Distributori
*Eccellente comprensione delle esigenze locali
*Personale professionalmente preparato
eCampagne di mercato locali e attivita di vendita dedicate
*Punti di contatto sentralizzati

Informazioni di supporto piu veloci:

— Elaborazioni ordini
— Garanzie
— Logistica

— Supporto in fase di produzione

Competenza nei trasporti / sdoganamento / certificazioni

19



»  Accordi con | Rivenditori

Conoscenza del Brand

— Avere 'ambizione di vendere il Brand nel
vostro mercato.

— Conoscenza del Brand.

Linee guida per i Distributori

— Essere a conoscenza e comprendere
le linee guida del Brand e la nostra
politica commerciale.

Impegno per il rispetto ambientale e
sociale

L'affidabilita e la fiducia sono fattori
chiave per un business di successo e
sano.

Indicazioni per il canale distributivo — Ad uso esclusivo intemno
Introduzione
La divisione Multibrand (AIM) & responsabile di 17 Brand

ABAC

AGRE

ALUP

BALMA
BELFINE
BOLITE
CECCATO
CHICAGO PNEUMATIC
CREEMERS
GRASSAIR
LIEUTECH
MARK
MAGUIERE
QUINCY
PNEUMATECH

PUSKA
WORTHINGTON CREYSSENSAC

Questa guida & solo per uso intemo, ma il distributore dove essefe informato e
conosceme il contenuto.

In un documento separato & descritta Ia politica generale f vendita, destinata ad un uso
estemo.

Ciascuno di questi Brand & indirizzato ad uno specifico segmento di mercato, ed ha
caratteristiche che possono soddisfare Ia richiesta dei clienti appartenenti ai nispettivi

settori.

Le richieste dei clienti e la natura di ciascun Brand portano necessariamente ad una
differente scelta del canale distributivo. L'imprinting geografico di ciascun Brand fomisce
un'ulteriore variabile nella scelta del canale pil adatto a quel segmento di mercato.

Lintento di questo documento é di supportare le operazioni svolte dal Customer Center
nel raggiungimento di tale obiettivo.

Innanzitutio perché questa guida?

Oggi circa I' 80% delle vendite Multibrand avviene attraverso Distributori.
Ad oggi abbiamo:

= Clienti Utilizzatori finali a livello globale

« Migrazione di clienti

= Internet

* E-mail

« Canali di vendita a livello globale
* Risorse a livello giobale
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»  POSIZIONE NEL MERCATO "

Il target per Ceccato e piu che altro il settore dell’industria
leggera

Profilo aziendale:

* Forte cultura, alto livello di disponibilita
* Fiducia e contatto con il cliente finale
« Alta affidabilita
e Minor numero di dipendenti

« Alto livello di conoscenze tecniche all'interno
dell’organizzazione

* Forte nella vendita di compressori sotto i 30 kW.




Industria di
assemblaggio

Industria del legno Applicazioni di Industria dei veicoli
vendita pesanti

EIN MOLTI ALTRI
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BLUELINE

BLUELINE PRO

BELTAIR PRO

CECCATO

selar i

FONOLIFE FONOCOMPACT PRO




Varianti di compressori a Vite di piccole dimensioni
« Da3finoa?20hp
 Finoa 2000 |/ min
 Ampia gamma di prodotti disponibili con differenti pressioni

Su base Su Serbatoio Su serbatoio+essiccatore Inverter
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CSM Maxi/Mini
l I.
Py — === Disponibile
\ nellagamma
CSA

CSA



La nostra gamma di prodotti: compressori a Vite

Varianti di compressori a Vite di medie dimensioni
e Da 15finoa40 hp
* Finoa 4200 I/min
* Disponibile a 8, 10 e 13 bars
* Opzione Inverter

Floor Mounted Inverter IVR




La nostra nuova gamma vite da 30 — 90 kW

22 kW 30 kW 37 kW 45 kW 55 kW 75 kW 90 kW

CSD 75 CSD 100 CSD 125
CSD 75 IVR CSD 100 IVR CSD 125 IVR

CSC40 CSC50 CSC60 CSC75 CSC100
CSC 40 IVR CSC 50 IVR CSC 60 IVR CSC 75 IVR

VIHONID V INOISSINSYYL

Nuovo elemento
Nuovo design




La nostra nuova gamma vite da 30 — 90 kW

22 kW 30 kw 37 kw 45 kW 55 kw 75 kW 90 kW 110 kW

DRE 100 DRE 125 DRE 150

DRE 100 V DRE 125V DRE 150 V

DRD 40 DRD 50 DRD 60 DRD 75
DRD 40 IVR DRD 50 IVR DRD 60 IVR DRD 75 IVR

Stesso elemento
Nuovo design

DRE 100 DRE 120

AAIYA XO8HVY3IO

DRE 100 IVR DRE 120 IVR

Nuovo elemento
Nuovo design




= CECCATO
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Vantaggi chiave per il Cliente: Ceccato IVR

Macchine a frequenza variabile
» La piu recente tecnologia Inverter
 Compatto
« Efficiente
* Facile da usare
« Affidabile
e Motore Standard IP 55
* Nessun compromesso per il gruppo vite
» Software dedicato per avere un FAD ottim
» Efficienza energetica rispetto ai compress
tradizionali, risparmi medi del 30 %.

.,

== CECCATO
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DRE 120 IVR




Offerta di prodotti

COMPRESSORI NON LUBRIFICATI:

. . . OFCS 3
e Compressori a pistoni = cecomo
e Compressori Scroll ECOLIFE

« Compressori a vite ad iniezione d’acqua

ECOLIFE OFCS 1-15 kW

CK OILFREE 1 - 7,5 kW




Essiccatore
a refrigerazione COOL
350 — 3000 |/min

Trattamento Aria

» Essiccatori a refrigerazione gamma
COOL

» Essiccatori a refrigerazione CDX
Essiccatore

a refrigerazione CDX
400 - 70 000 I/min

 Essiccatori ad adsorbimento ADS

 Trattamento condensa FOD

o Filtri

e Serbatoi
Trattamento condensa FOD




QOriginal Parts

Best choice

ORIGINAL PART




Light Fistons
Pro Alu Pistons Receiver

Pro Cast Iron Pistons Receher
Engine Pistons

Silkent Pistons

Silent Pistons Receiver

Silkent Pistons Receiver Dry

[lSBleIthmhneanr

015 Belt Variable Speed Beceiver Dry Filer
Oiphions

015 Direct

015 Direct Variable Speed

Ciptions

Lal Free Industrial Peston

0il Free Industrial Piston Receiver
il Free Spiral

0il Free Spiral Dry

Waer Injected Scraw

Water Injected Screw Variable Speed
Oiptions:

Fridge Dryers

Filtration

Adsorption Dryers

Condensae Treatment

Condensate Drains

MBH

WehSie

Product leaflets

Energy cutter Calculator
Electronic Spare Parts selector
Service Price Book

Service Plan Price Book
Webshop e-connect
Professional marketing material
Sales/commercial training
Uniparts book

Technical training

Aftarmarkeat potential calculator
Competition information

Gamma completa di prodotti

Froduct HP 1 2 3 a
BLUE LINE
BELTAIR PRO

55 75 10 15 20 25 30 40 S50 60 75 100 125 150 180 X0

ENGINAIR
Fonoliia'Fonocompact Pro
Fonocompact Pro
Fonocompact Pro

CLCH

CL'CH

Blue line

CEMHA-B-C-D
CEMA-B-C-D .
CEMA-BCD -
CEMHA-B-C-D

CEA-B-C-0 VA
CSA-BC-O VA
CEA-BC-D VA
DAC-DAE-DAE

DRAD-DAE-DAF MA

CSD
CK
CK
oFCcs
OFCS/D
WIS
WISV
21| 36| 51| 72
COX
[ | sof 78] 120 198] | 3as| 510] 760| 99 | 1500, 2400
FMO-FMM-FCA-FPRC- FPRE
7] 1 A58 od8| 782 |
i s
128 34z 1 3 N =7 |
FOD . = —
300 250 00 1800 700 | | |
ECD 1 1 |
= CESCCRNEE = AR e

o] _fe TAJCNY —— Qe .
: _ )
—a— — .
My business portal E-connect -':;@?L
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» Dealer Package — Materiale di Marketing

La Guida Ceccato — La tua guida sull’aria compressa

% X»The Compressed
Air Guide

- CECCAT
-":

j o r———

Materiale per la vendita moderno e attraente

% ' . BRAND PRESENTATION

' | COME IN AND CHECK
CECCATO OUT

uuuuu

TECHNOLOGY YOU CAMNM TRUST



Costof

I Language | Engish
I Unes [ Meinc
Cusency | Eum

Measured pressure drop (bar)

Custorner power cost (€ per K1%h)

Compressar moror fullioad efficiency (%)

e
[oms
Actual compressor fullload horsspower (he) [@
=
EC

Al hours Compressor ogeration (1)

Peroentaps ncreass in hy, saused by system pressune drop (%) 533

Your bolal annual cost rises

(o YourpROSE copS Caies o X88 COZ eSOl k9 7 835 97

Energy cutter — qual e il risparmio IVR? Costo della caduta di pressione

;.E. g _ WIIE
B - A cermEaEsry . L

4410 mih
10900 | mam a v o
AIR DEMAND |« i R mtmin ARIDELIVERY S 2 ra ™
123 e
6416 cim
2896 etm
WORKING PRESSURE w4 » 8.4 Bar
122 | ew WORKING PRESSURE P | I Y ) o
102 P
ROOM TEMPERATURE masi 4 » © “
*
DRYER INLET TEMPERATURE wmaui| 4 3 21 it
¥ DRYER INLET TEMPERATURE wo 4] | w| c
a5 i
REC OMMEHDED DRYER DW108 -40°C-104°F @
U S0 A TSR TR owidg PRESSURE DUE POINT TOC | 1B F D
PRESSURE DROP Bar e
ADS 80 (14,5 bar)
[FOR OCCASIONAL AIR DELIVERED OF ; 441 mah

PRESSURE DROP | 017 |

Utility per il dimensionamento degli Utility per il dimensionamento degli
Essiccatori a refrigerazione Essiccatori ad Adsorbimento



Dealer Package — online sul portale
My Business Portal

~ Sul My Business Portal potete
trovare tutte le informazioni Shopping online con e-connect
tecniche, cataloghi, ecc...

— CEECATO My Business Portal

E'CONNECT

] YOI (SR ) I e S

e - CECCATO
' ﬁ\\ -.n-- A IS ]
o

e A | Login to e-Connect

Nytt dokument:
AIR ACADEMY 2011 - OIS 30-90 kW - GEAREOX DRIVE - ENGLISH PHOQ 0003 05
AIR ACADEMY 2011 - SCROLL COMPRESSORS - ENGLISH PHOO 0003 09 @
AIR ACADEMY 3011 - WATER INJECTED SCREW COMPRESSORS - ENGLISH BHOO 0003 08 ﬁ
AIR ACADEMY 2011 - OIS 30-90 kW - FUTURE RANGES - ENGLISH PHOQ 0003 07
AIR ACADEMY 20131 - OIS 30-90 kW - BELT DRIVE - ENGLISH PHOD 0003 06

Instruction Book C40 MH - Word format 2200 7723 00 ORIGINAL PART

Instruction Book C40 MK - pdf 2200 7723 00
C5A-CSB Platform (C55-C77) - Product Presentation XNHK HNXK KK

If you have raceived an email for the new Web Security Systam, pleass dick the login button below. You
qstion - Almiq B Renner 000t 3000¢ 300 vill be abla to fill in your new user name and password after you clicked this login button.

Competition Inves

B R R R R R R %

Mini-Maxi (C40-C55) Plstforms - Product Presentstion KKK KKK KK

By logging in you accept the Connect Terms and Conditions

Marknadsdokument

New e-Connect User | Login support

Learn more and how ta join... | Go to our support page
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