
1 1 

PRESENTAZIONE PER I 
RIVENDITORI

COSA TI OFFRE CECCATO?COSA TI OFFRE CECCATO?
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L'azienda Ceccato è stata fondata nel 1936. In un primo momento l'azienda era 
focalizzata sulla produzione di applicazioni industriali, ma nel 1938 è stato prodotti il 
primo compressore a pistoni. Più tardi la Ceccato è anche entrata nella produzione di 
moto.

Oggi, Ceccato ha una clientela globale, con centri di assistenza in tutto il mondo.

La produzione Ceccato è particolarmente orientata per soddisfare le esigenze 
dell'industria leggera e dei settori della produzione e assemblaggio.

Ogni giorno sviluppiamo e produciamo nuovi prodotti che sono pensati per soddisfare 
le vostre esigenze, non solo di oggi ma anche di domani.

Per sapere di più sulla nostra gamma di prodotti visitate il sito 
www.ceccato.com

Ceccato

http://www.cp.com/
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R&S in azienda

R&S orientata

 

dalle
esigenze

 

dei

 

clienti

Consegne

 

giornaliere

Ampia

 

gamma 

di

 

prodotti

Presenza

 

globale, 
Centri

 

di

 

assistenza

 

locali

Prodotti

 

testati

 

in 
laboratorio

 

e sul

 

campo

Chi siamo

Oltre

 
145 anni

 di

 
esperienza

 
nel

 settore

 
industriale
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Essere un partner sempre più redditizio relativamente ai 
prodotti per l’aria compressa, attrezzature per il trattamento 

dell’aria e servizi professionali post-vendita.

La nostra Visione
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La nostra Missione
• Sviluppare, produrre e offrire una gamma completa 

di prodotti fino a 220 HP, per essere un leader nel 
segmento dei 60 HP.

• Avere una presenza globale.

• Vendere solo attraverso i canali di vendita indiretti.

• Crescere e proteggere il nostro post-vendita 
attraverso una migliore copertura e prodotti 
innovativi.

• Stabilire relazioni a lungo termine con i nostri clienti 
e partner attraverso l'aumento della nostra quota 
di clienti.

• Essere

 

un produttore

 

altamente

 

efficiente

 

con 
consegne

 

rapide

• Sviluppare e far crescere i nostri collaboratori
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I nostri valori

Affidabilità Interazione e 

Lavoro di Gruppo

Distributori in tutto il 
mondo
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I nostri punti di forza

Prodotti

 

di

 

alta

 

qualità
Qualità

 

e affidabilitàRete

 

di

 

vendita

 

mondiale

Collaboratori

 

efficientiAlte

 

PerformanceManutenzione
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Ceccato

 

ha iniziato

 

il

 

suo

 

business nel

 

1936 con la 
produzione

 

di

 

forni

 

per il

 

pane.

Ceccato ha prodotto il suo primo 
compressore19381938

19461946 Espansione della gamma di 
produzione con le Motociclette

19771977 Prima azienda ad introdurre I compressori a 
Vite sul mercato Italiano
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1976

1993

1998

2007

2001

2005

2006

2002

2003

2001

2010

Parte del Gruppo

 
Atlas Copco

Dal 1976 Il gruppo Atlas Copco ha acquisito molte 
aziende appartenenti al settore dei compressori ad 
aria.

Preservare il marchio è un passo fondamentale della loro 
strategia:



 

Differenziazione dei prodotti



 

Offerte globali



 

Identità del brand



 

Organizzazione dedicata



 

Marchio in prima linea



 

Competizione aperta
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Impianti di produzione
Brendola

Dove produciamo?
Robassomero

Liuzhou - Cina

Anversa - Belgio

Garsten - Austria
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Production

 
Facilities

Produzione dei comperssori a vite ad iniezione d’olio 
e ad iniezione d’acqua, in Belgio
•Uno dei più grandi stabiliomenti di produzione al 
mondo
•La più grande produzione di compressori a vite al 
mondo
•Impianto di grandi dimensioni e ingegneri 
specializzati

Produzione di compressori a vite ad iniezione d’olio ed 
essiccatori, in Italia
•Il più grande impianto di produzione per I compressori a vite in 
Italia
•Il più grande impianto di produzione per gli essicatori a 
refrigerazione nel mondo

Produzione dei compressori a pistoni industriali, 
in Austria

Centro di distribuzione ricambi per la 
spedizione in tutto il mondo, 
localizzato in Belgio

Attivo 24 ore su 24, 7 giorni su 7, 365 
giorni all’anno

Produzione dei 
compressori a pistoni a 
Robassomero, Italia
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Certificazioni

UNI EN ISO 14001UNI EN ISO 9001:2000

Certificata

 

presso

 

Lloyd
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Customer Center

 
in tutto

 
il

 
mondo
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Customer Center

 
Internazionali

7 Centri Regionali
Business manager regionali sono localizzati per garantire la stretta 
interazione con la nostra rete di distribuzione.
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19

CCC (Ceccato Customer Center)
•100% orientati ai Distributori
•Eccellente comprensione delle esigenze locali
•Personale professionalmente preparato
•Campagne di mercato locali e attività di vendita dedicate
•Punti di contatto sentralizzati

Informazioni di supporto più veloci:
– Elaborazioni

 

ordini

– Garanzie

– Logistica

– Supporto

 

in fase

 

di

 

produzione

•Competenza nei trasporti / sdoganamento / certificazioni

Cosa è importante per voi?
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Accordi con i Rivenditori
• Conoscenza

 

del Brand 

– Avere

 

l’ambizione

 

di

 

vendere

 

il

 

Brand nel

 
vostro

 

mercato.

– Conoscenza

 

del Brand.

• Linee

 

guida

 

per i Distributori

– Essere a conoscenza e comprendere 
le linee guida del Brand

 

e la nostra 
politica commerciale.

• Impegno

 

per il

 

rispetto

 

ambientale

 

e 
sociale

• L'affidabilità

 

e la fiducia sono fattori 
chiave per un business di successo e 
sano.
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POSIZIONE NEL MERCATO

Il target per Ceccato è più che altro il settore dell’industria 
leggera

Profilo aziendale:
• Forte cultura, alto livello di disponibilità
• Fiducia e contatto con il cliente finale

• Alta affidabilità
• Minor numero di dipendenti

• Alto livello di conoscenze tecniche all’interno 
dell’organizzazione

• Forte nella vendita di compressori sotto i 30 kW.

Organizza il tuo business con noi
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Oggi siamo presenti nei settori...

Carrozzerie Metallurgico

E IN MOLTI ALTRI

Industria di 
assemblaggio

Applicazioni di 
vendita

Industria dei veicoli 
pesanti

Industria del legno
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BLUELINE

BLUELINE PRO

BELTAIR PRO

BELTAIR H PRO FONOLIFE FONOCOMPACT PRO

La nostra gamma di

 
prodotti: compressori

 
a pistoni
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Su base Su Serbatoio Su serbatoio+essiccatore Inverter

Varianti di compressori a Vite di piccole dimensioni
• Da 3 fino a 20 hp
• Fino a 2000 l / min
• Ampia gamma di prodotti disponibili con differenti pressioni

La nostra gamma di

 
prodotti: compressori

 
a Vite

CSACSA

CSM Maxi/Mini CSM Maxi/Mini

CSA

CSM Maxi/Mini

Disponibile 
nella gamma 
CSA
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Floor Mounted Inverter IVR

Varianti

 

di

 

compressori

 

a Vite

 

di

 

medie

 

dimensioni
• Da 15 fino a 40 hp
• Fino a 4200 l/min
• Disponibile a 8, 10 e 13 bars
• Opzione Inverter

La nostra gamma di

 
prodotti: compressori

 
a Vite
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La nostra nuova gamma vite da 30 – 90 kW

CSC30
CSC 40

CSC 40 IVR
CSC 50

CSC 50 IVR
CSC 60

CSC 60 IVR

CSC 40
CSC 40 IVR

CSC 50
CSC 50 IVR

CSC 60
CSC 60 IVR

CSD 75
CSD 75 IVR

CSD 100
CSD 100 IVR Nuovo elemento

Nuovo design

22 kW 30 kW 37 kW 45 kW 55 kW 75 kW 90 kW

TRA
SM

ISSIO
N

E A
 CIN

G
H

IA
TRA

SM
ISSIO

N
E A

 CIN
G

H
IA

CSC 75
CSC 75 IVR

CSC100

CSD 75
CSD 75 IVR

CSD 100
CSD 100 IVR

CSD 125
CSD 125 IVR
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MAVD 1450
MAVD V 1450

La nostra nuova gamma vite da 30 – 90 kW

DRD 40
DRD 40 IVR

DRD 50
DRD 50 IVR

DRD 60
DRD 60 IVR

DRD 75
DRD 75 IVR

DRE75
DRE 100

DRE 100 V
DRE 125

DRE 125 V
DRE 150

DRE 150 V

DRC 40
DRC 40 IVR

DRC 50
DRC 50 IVR

DRC 60
DRC 60 IVR

DRD 75
DRD 75 IVR

DRD 100
DRD 100 IVR

DRE 100
DRE 100 IVR

DRE 120
DRE 120 IVR

Stesso elemento
Nuovo design

Nuovo elemento
Nuovo design

30 kW 37 kW 45 kW 55 kW 75 kW 90 kW 110 kW

G
EA

RBO
X D

RIV
E

G
EA

RBO
X D

RIV
E

22 kW
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Vantaggi chiave per il Cliente: Ceccato IVR

Macchine a frequenza variabile
• La più recente tecnologia Inverter

• Compatto
• Efficiente

• Facile da usare
• Affidabile 

• Motore Standard IP 55
• Nessun compromesso per il gruppo vite

• Software dedicato per avere un FAD ottimale
• Efficienza energetica rispetto ai compressori 

tradizionali, risparmi medi del 30 %.

Alto potenziale di risparmio conl’IVR
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Offerta di prodotti

COMPRESSORI NON LUBRIFICATI:

• Compressori a pistoni

• Compressori Scroll ECOLIFE

• Compressori a vite ad iniezione d’acqua

ECOLIFE OFCS 1-15 kW

CK OILFREE 1 -

 

7,5 kW
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Offerta di prodotti

Trattamento Aria

• Essiccatori a refrigerazione gamma 
COOL

• Essiccatori a refrigerazione CDX

• Essiccatori ad adsorbimento ADS

• Trattamento condensa FOD

• Filtri

• Serbatoi

Essiccatore
a refrigerazione

 

CDX
400 –

 

70 000 l/min

Trattamento

 

condensa

 

FOD

Essiccatore
a refrigerazione

 

COOL 
350 –

 

3000 l/min
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Parti di ricambio e Kit
Trattamento aria e filtrazione
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Gamma completa

 
di

 
prodotti
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Dealer Package – Materiale di Marketing
La Guida Ceccato – La tua guida sull’aria compressa

Materiale

 

per la vendita

 

moderno

 

e attraente
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Dealer Package – strumenti per la vendita

Energy cutter –

 

qual

 

è

 

il

 

risparmio

 

IVR?

Utility per il

 

dimensionamento

 

degli
Essiccatori

 

a refrigerazione

Costo

 

della

 

caduta

 

di

 

pressione

Utility per il

 

dimensionamento

 

degli
Essiccatori

 

ad Adsorbimento
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Dealer Package – online sul portale 
My Business Portal

Sul My Business Portal potete
trovare tutte le informazioni
tecniche, cataloghi, ecc…

Shopping online con e-connect
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Grazie per la vostra attenzione!
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